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Conteúdo na Era da IA: 
como dar visibilidade à 
sua instituição no Google 
e no ChatGPT









O Marketing Digital é 
imenso…





A Jornada do Cliente na prática:



Redes
Sociais Buscas



Redes
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Twitter







O Google é um
buscador do quê?





Qual a melhor forma 
de aparecer no Google 
e na IA? 



Criando bom conteúdo!







Responda dúvidas!





NÓS DEFENDEMOS
UMA ÚNICA TESE:



Ajudar o cliente ao longo
da jornada de compra é
a melhor tática de venda.



1. Não sabe que tem 

um problema 

2. Sabe do problema

3. Sabe da solução 

4. Quer a solução
— Eugene Schwartz, Pai do Copywriting

Mapeie problemas 
por fase de 
maturidade do 
cliente >>>



Tipicamente, para cada dúvida 
deveria haver uma página 
correspondente no site.















Como os clientes estão decidindo:





















Plataformas



- WordPress
- Webflow
- Webnode
- Duda
- Wix



O mais importante para aparecer no 
Google ou na IA é o conteúdo.

Ter um site com a melhor tecnologia 
e sem conteúdo não adiantará nada!



Mantenha em mente que o 
conteúdo deve ser útil para 
o cliente.



Ajudar o cliente a comprar é a 
única coisa que realmente faz 
sentido.



Faz sentido?






